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POLYSTO GROUP BV • Maesbossen 3 • 9160 Lokeren • Belgium

RESPONSABLE DES VENTES

Votre mission

Vos talents

Etes-vous intéressé à rejoindre PolySto?

Vous reconnaissez-vous dans le profil ci-dessus ? 
Etes-vous enthousiasmé par ce poste?

Consultez notre site internet: www.polysto.com

Envoyez votre CV et votre lettre de motivation à 
Jasper De Jaeger: jasper@polysto.com

Notre offre

Nous sommes une industrie croissante et dynamique basée à 
Lokeren en Belgique. Nous sommes spécialisées dans la production, 
la vente et le développement de produits innovants et garantissant 
la protection et l’hygiène dans l’industrie agroalimentaire et 
l’industrie des sciences de la vie (protection des parois, parois, 
plafonds, portes, fenêtres et luminaires).

En peu de temps, nous nous sommes forgé la réputation d’être 
l’un des leaders internationaux du marché dans le créneau 
des matériaux de construction hygiéniques. Nous exportons 
actuellement dans plus de 100 pays à travers le monde et nous 
offrons des solutions complètes pour les nouvelles constructions ou 
les rénovations dans l’industrie agroalimentaire.

• Ventes dans la partie grand-ouest de la France
• Faire un plan de ventes base sur les objectifs de la société
• Rechercher et visiter les décideurs des nouveaux projets dans  
 l’industrie agroalimentaire, ainsi que les architectes et les   
 ingénieries spécialisées
• Créer un réseau solide avec des installateurs et des partenaires
• Vous suivez activement les évolutions du marché
• Vous travaillez en étroite collaboration avec l’équipe    
 commerciale en interne et le responsable marketing
• Vous rapportez directement au Sales Manager France

• Vous avez des connaissances techniques et 
préférablement avec une affinité pour la construction 
et / ou l’industrie agroalimentaire

• Vous êtes très motivé, enthousiaste et proactive
• Vous ne voyez que des opportunités et vous une 

approche orientée solution
• Vous êtes organisé et travaillez selon une structure
• En plus d’un fort pouvoir de persuasion, vous 

avez une bonne dose de sens commercial et de 
persévérance

• Vous êtes orienté client, un talent né de la vente qui 
peut conclure des projets et convaincre ces derniers

• Prêt à voyager pour le travail (lieu France ou Belgique)
• Vous êtes flexible et résistant au stress
• Vous parlez français (langue maternelle) et anglais 

(courant)
• Vous maitrisez le pack MS–Office

• Un contrat à durée indéterminée sur une base 40h 
par semaine 

• Un salaire attractif, un téléphone portable, un 
ordinateur portable, une épargne-pension et une 
voiture de société

• Un poste varié à temps plein au sein d’une entreprise 
en pleine croissance

• Une culture d’entreprise ouverte avec une équipe de 
collaborateurs motivés et engagés

• Un espace pour votre développement personnel et 
votre croissance

https://polysto.com

